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Besuch bei der Metallservice Menziken AG (von links): Daniel Lang, Verena Rohrer, Regierungsrat Dieter Egli und CEO Reto Caprez. Bild: zvg

Wo die Regaihre Tragen holt

Am Donnerstagmorgen besuchte Regierungsrat Dieter Egli die Metallservice Menziken AG.
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Florian Wicki

Ernimmt ein Stahlblech vom Sta-
pel und steckt es in die Biirstma-
schine, holt es heraus, kehrt es
um, zurtick in die Maschine, her-
aus kommt ein beidseitig gebiirs-
tetes Stahlblech. Das legt er auf
einen anderen Stapel, der ganze
Zauber beginnt von vorn. Das
macht nicht etwa ein Mitarbeiter
der Metallservice Menziken AG,
sondern Robi, der Biirstroboter.
Neben dem 2019 ange-
schafften  Industrieroboter
arbeiten derzeit rund 100 Mit-
arbeitende und acht Lernende
im Unternehmen. Dies an zwei
Standorten, in Menziken und in
Sennwald im St. Galler Rheintal.
Von Ersterem hat sich am
Donnerstagmorgen auch Regie-
rungsrat Dieter Egli ein Bild ge-
macht. Egli fiihrt vier bis fiinf'sol-
cher Unternehmensbesuche pro
Jahr durch. Dies mit dem Zweck,
sich mit den Unternehmen aus-
zutauschen, die gegenseitigen
Bediirfnisse anzuhoren und sich
zu vernetzen. Begleitet wurde
Egli von seiner Delegation, be-

stehend aus Verena Rohrer, Lei-
terin Standortforderung, Daniel
Lang, Leiter Amt fiir Wirtschaft
und Arbeit, und Markus Rudin,
Leiter Amt fiir Migration und
Integration. Egli zeigte sich denn
auch zufrieden: «Die Menziken
Metallservice AG zeigt, dass das
Wynental immer noch ein wich-
tiger Wirtschaftszweig des Kan-
tons ist, den wir schitzen und
erhalten miissen.»

Versorgung und Logistik
als Auftrag

Wie der Name «Metallservice
Menziken AG» schon antont,
war das Unternehmen einst Teil
der Alu Menziken Gruppe. Bis
2005, erklarte CEO Reto Caprez:
«2005wurde die Handelssparte,
unser Unternehmen, aus finan-
ziellen Griinden abgespaltet und
an die Debrunner Koenig Hol-
ding verkauft.» Debrunner
Koenig ist ein Schweizer Gross-
handelsunternehmenund gehort
zur deutschen Klockner & Co.
Die Metallservice Menziken
AG hat sich auf die Beschaffung
von Aluminium, Buntmetall,

Edelstahl Rostfrei-Blechen und
Stahl-Spaltbéander spezialisiert.
Dabei sieht sich das Unterneh-
men als Feinverteiler, sagt CEO
Reto Caprez: «Aluminium und
Stahl etwa gibt es in fixen Los-
grossen, die fiir unsere Kunden
viel zu gross sind.» Brauche ein
Kunde eine gewisse Menge Stahl
pro Monat, konne er sich nicht
gleich einen Jahresvorrat kaufen,
das sei in der Anschaffung und
in der Lagerung viel zu teuer.

Deshalb kauft die Metallser-
vice Menziken AG das Material,
bearbeitet es teilweise und lie-
fert es weiter an ihre Kunden.
Caprez: «Wir sorgen dafiir, dass
unsere Kunden die notige Men-
ge des richtigen Materials zur
richtigen Zeit am richtigen Ort
haben.» Fiir einige Kunden
iibernehme man auch gleich die
ganze Logistik.

90 Prozent der Kundschaft
in der Schweiz

90 Prozent der Kundschaft-die
Firma bedient rund 2200 Kun-
den - sind Zulieferbetriebe aus
der Schweiz. Caprez: «Wir sind

der Metall-Versorger der Schwei-
zer KMU-Industrie.» Der Rest
wird ins Ausland exportiert. Mit
rund 24 Prozent des Gesamtab-
satzes von 66 000 Tonnen im
letzten Jahr war die Baubranche
die grosste Abnehmerin - zu-
sammengerechnet macht die
MEM-Branche (Maschinen-,
Elektro- und Metallindustrie)
aber stolze 51 Prozent aus. Im
letzten Jahr hat das Unterneh-
men 140 Millionen Franken Um-
satz erwirtschaftet.

Mit Material aus dem Hause
Metallservice Menziken AG wer-
den einige schweizweit oder
international bekannte Produkte
hergestellt. Einer der Kunden ist
etwa die Signal AG, deren Auto-
bahnbeschilderungin der ganzen
Schweiz begutachtet werden
kann. Weiter stammen etwa 90
Prozent der Stahlbleche, welche
fiir USM-Haller-Mobel verwen-
detwerden, ebenfalls aus Menzi-
ken - genau wie auch die Flug-
zeug-Aluminiumbordkiichen der
Boeing Triple Seven oder das
Tragesystem, auf dem man als
Rega-Patientim Helikopter liegt.
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